¥ CHAGQUE SEMAINE, UN PAYS ET UNE PME

Vibratec met le cap sur la Malalsn-:-

pour mieux rayonner sur [‘Asie

Fort de son savoir-faire et du soutien du groupe Total, le leader francais du controle
du bruit et de la vibration Vibratec veut tisser un réseau commercial dans la région.

‘PREMIERS
PAS

COMMENT S'IMPLANTE-T-ON EM ASIE
du Sud-Est guand on est une
PME de B0 salariés installée en
région lyonnaise ? Clest le défi

qua relevé la société Vibratec,

qui sappréte 4 ouvrir un bureau
en Malaisie. Le principal atout
de la société réside en son savoir-
faire sur un marché de niche a
haute valeur ajoutée technologi-
que: le controle du bruit et de la
vibration, quil s'agisse de loca-
liser la source ou de réduire les
nuisances. Son expertise s'ap-
plique aussi bien & des avions en
mouvement qu'a des chaines de
montage ou 4 des machines sur
des plate-formes pétrolieres.

La force de cette PME, qui
affiche 9 millions deuros de
chiffres d'affaires en 2010, est
aussi son expérience des mar-
chés étrangers, en particulier

dans le sillage de Total. « Total
nous a souvent placés comme
un fournisseur référence, ce qui
nous & permis de répondre a des
appels doffres un peu partout
dans le monde », explique Na-
thalie Frémion, responsable du
département Energie. La PME
a ainsi décroché cet été son plus
gros contrat détudes, avee la so-
ciété coréenne DSME, choisie
par Total pour participer a la
conception de sa FPSO (barge
flottante) « Clov », au large de
I'Angola.

BB INSTALLATION « LEGERE »

Limplantation de Vibratec en
Asie obéit done a4 un double im-
pératif : dune part se rapprocher
de ses clients existants, coréens
entre autres ; dautre part tisser
un réseau commercial dans la
zone, vers laquelle converge I'en-
semble des ingénieries pétrolie-
res. Vibratec a choisi la Malai-
sie, aprés avoir lorgné du eoté de

Singapour. Les coiits d'implan-
tation moindres du coté malais
ont fait pencher la balance.

La société a par ailleurs opté
pour un modéle dinstallation
« léger », a savoir lenvoi dun
VIE (volontariat international
en entreprise). Le choix sest

rté sur un salarié présent
ans lentreprise depuis quatre
ans, un ingénieur centralien,
agé de 28 ans. Il assurera le
support technique du projet si-
gné avec DSME, mais se forme
également 4 sa nouvelle mission,
celle de commercial.

Le soutien de Total, une fois
encore, a été primordial, puis-
que le groupe a pris en charge
Faccueil et I'hébergement du
VIE de Vibratec dans le cadre du
Pacte PME, un dispositif qui fa-
vorise les relations entre petites
entreprises et grands groupes.
Cet appui du pétrolier frangais
a ouvert beaucoup de portes, re-
connait Nathalie Frémion.
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