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Premieres retombées positives
du Pacte PME sur les entreprises “high-tech”

Reconnu par la Commission europeenne comme I'un des meilleurs véhicules de croissance des PME,
ce dispositif leur a permmis de bénéficier de 1,3 milliard d'euros de commandes supplémentaires en 2007.

ans ie cadre d'une conférence-
débat sur les relations entre
les grands comptes de 1'élec-
tronigue et les PME innovantes orga-
nisée lors du salon RF & Hyper 2008,
Pascal Veillat, président du Comité
Richelieu Lorraine {association qui
représente les intéréts des PME inno-
vantes des secteurs de I'aéronautique

et de la Défense}) et p-dg de Meusonic

{société specialisée dans la fourniture
de systémes pour l'aéronautique et les
télécoms ; voir par exemple EI n°566),
a dresse un tableau élogieux du Pacte
PME. Lancée en 2005, cette initiative
vise, a 'image du "Small Business
Act" ameéricain, & inciter les grands
comptes, publics ou privés, a s’adres-
ser davantage aux PME dans le cadre
de leurs passations de commandes et
de leurs partenariats de recherche.

v Le Pacte PME est un réseau accéle-
rateur de succés. Ce dispositif crée des
synergies, apporte une plus grande
reconnaissance et facilite la mise en
relation avec les grands groupes,
d’autres PME, des laboratoires de
recherche et des universités. Des réu-
nions ont lieu réguliérement avec des
responsables de grands groupes. A
I'occasion de chacune de ces rencon-
tres, de nombreux interlocuteurs occu-

pant diverses fonctions au sein de
grands groupes —R& D, achats, prodic-

tion...— écoutent des dirigeants de
PME innovantes présenter leurs activi-
tés et peuvent entamer un partenariat

avec elles, afin de faciliter I'accélération
du développement d'un produit ou d’'un
service », commente Pascal Veillat, ¢ui
a hénéficié de ce dispositif.

Quatre réunions mensuelles

Concrétement, le Pacte PME a permis
a Meusonic d'étre mis en relation avec
Sagem Défense pour un partenariat
industriel et de R&D, de participer a
un projet REI (recherche exploratrice
et innovation), programme d'études
amont de la DGA, de mettre en place
un programme passerelle de dévelop-
pements R& D avec Thales et d’initier
des premiers contacts avec le CEA et
Schlumberger. Autre exemple de PME
qui a pu bénéficier de ce dispositif:
celui d’Overspeed, une PME de sept
personnes basée en Seine-Maritime.
Aprés avoir décroché un marché
d’études pour le développement d'un
systéme d’acquisition de signaux
vidéo ala demande du CEA, elle a été
poussée par ce dernier & participer aux
réunions du Pacte PME qui lui ont valu
de nombreux contacts.

Quatre réunions mensuelles sont
actuellement organisées, précise le
p-dg de Meusonic. A partir d'une liste
de 2300 PME provenant d'un fichier
d'Oséo, une présélection est proposee
au grand groupe participant a la réu-
nion par les responsables du Pacte
PME. Le grand compte valide alors une
liste de dix 4 vingt PME en fonction de

la thématique choisie et chacune d’elles

se présente ensuite en une dizaine de
minutes. A l'issue de la réunion, le

grand groupe déclare ou non son inté-
rét pour telle ou telle PME et entame
alors un contact, voire un partenariat,
avec celles qu'il aura choisies.
Cinquante grands groupes et adminis-
trations francaises se sont ralliés au
Pacte PME depuis sa création. Le mon-
tant de leurs commandes aux PME est
ainsi passé de 19 % a 20 % en 2007 uni-
guement en France. Un petit point de
pourcentage qui peut paraitre, a pre-
miére vue, peu significatif, mais qui
représente tout de méme 1,3 milliard
d'euros de commandes supplémentai-
res pour les PME !

Reste maintenant a rendre ce disposi-
tif européen. Des démarches ont été
lancées en ce sens a l'initiative de
la France, Selon Hervé Novelli, secré-
taire d’Etat chargé des entreprises,
«il faudrait consacrer 5 millions
d’euros d'ici a deux ans au Pacte PME
[contre un million d'euros actuelle-
ment] pour en faire un “Small Busi-
ness Act” & 'eurapéenne . 25 % des
marchés publics aux Etats-Unis
reviennent aux PME. [i reste ainsi cing
points de pourcentage a conguerir
pour les PME frangaises, soit plus de
6,5 milliards d'euros de commandes
supplémentaires par an. V=
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“*Le Pacte PME lacilie
13 mise en relation -
avec les grands groupes



